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For this paper you must have:
 listening material
 essay planning sheet (enclosed)
 Insert for Section A Question 5 and Section B Writing Questions (enclosed).

Time allowed
 2 hours
Instructions
 Use black ink or black ball-point pen.
 Fill in the boxes at the top of this page.
 Answer all questions in Section A and one question in Section B.
 You must answer the questions in the spaces provided.  Do not write 

outside the box around each page or on blank pages.
 In Section B you must write on every line: do not leave a blank line 

between each line of your answer.
 Do all rough work in this book.  Cross through any work you do not want 

to be marked.
Information
 The marks for questions are shown in brackets.
 The maximum mark for this paper is 110.
 You must not use a dictionary.
 You should note that the quality of your written language in both French 

and English will be taken into account when awarding marks.
 If you need extra paper, use the Additional Answer Sheets.
 This unit is divided into two sections.
 Section A Listening 35 marks
  Reading and Writing 40 marks
 Section B Writing 35 marks
Advice
 You may play back the listening material as many times as you wish.  

You are, however, advised to allocate your time as follows
 Listening 30 minutes approximately
 Reading and Writing 45 minutes approximately
 Writing 45 minutes approximately
 For the Writing in Section B, you are advised to write a plan.  If you use 

the essay planning sheet, you must hand it to the invigilator at the end of 
the test, together with the Section B Writing Questions (insert).
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Section  A

Listening, Reading and Writing

Answer all questions in the spaces provided.

 Length of passage: 57 seconds
 Tracks: 2 – 12

    

    
 © Thinkstock

 1   La famille traditionnelle

    Listen to this report on the family and provide the information required. 

    ANSWER  IN  ENGLISH.

 1 (a)  What is said about the traditional family?

     ......................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................
(1 mark)

 1 (b)  Four reasons for this.

    1  ...................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................

    3  ...................................................................................................................................

    4  ...................................................................................................................................
(4 marks)
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 1 (c)  Three ways in which the role of the father has changed.

    1  ...................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................

    3  ...................................................................................................................................
(3 marks)

 1 (d)  Two details about the Pacs.

    1  ...................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................
(2 marks)

____
10

Turn over for the next question
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 Length of passage: one minute and 31 seconds
 Tracks: 13 – 29

    

    
 © Thinkstock

 2   Le shopping en ligne

    Ecoutez ces interviews avec trois jeunes Français, qui parlent du shopping en ligne. 
Pour chaque phrase, écrivez F (Flora), N (Nadine) ou L (Laurent) pour indiquer la 
personne qui parle.

 2 (a) Qui semble s’intéresser à la mode ? (1 mark)

 2 (b) Qui hésite à faire du shopping en ligne ? (1 mark)

 2 (c) Qui aime rester à la maison pour faire du shopping ? (1 mark)

 2 (d) Qui s’inquiète du risque de fraude ? (1 mark)
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 2 (e) Qui utilise des sites comparateurs de prix ? (1 mark)

 2 (f) Qui apprécie l’étendue du choix proposée sur Internet ? (1 mark)

 2 (g) Qui croit que le risque de fraude est présent dans les 
magasins traditionnels ? (1 mark)

 2 (h) Qui dit que certains produits vendus en ligne ne sont pas 
toujours moins chers ? (1 mark)

 2 (i) Qui s’inquiète du risque de ne pas recevoir les produits 
qu’on a achetés ? (1 mark)

 2 (j) Qui croit qu’on risque d’acheter des produits faux ? (1 mark)

____
10

Turn over for the next question
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 Length of passage: one minute and 51 seconds
 Tracks: 30 – 49
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 3   Les célébrités

    Ecoutez ces reportages sur des célébrités.  Dans la liste ci-dessous choisissez la 
description qui convient le mieux pour chaque reportage.  Attention ! Il y a trois 
descriptions de trop.  Ecrivez la bonne lettre dans chaque case.

A Une naissance.

B Un accident.

C Un mariage.

D Une mort.

E Une dispute.

F Une agression.

G Une liaison amoureuse.

H Une élection.

Lettre

 3 (a) Reportage 1 (1 mark)
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Lettre

 3 (b) Reportage 2 (1 mark)

Lettre

 3 (c) Reportage 3 (1 mark)

Lettre

 3 (d) Reportage 4 (1 mark)

Lettre

 3 (e) Reportage 5 (1 mark)

____
5

Turn over for the next question
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 Length of passage: one minute and 53 seconds
 Tracks: 50 – 67

 4   Le tourisme au Togo

    

    
    © Thinkstock

    Ecoutez cette interview avec le ministre du tourisme togolais.  Répondez aux 
questions en français.

 4 (a)  Pourquoi est-ce que le ministre veut encourager les touristes à visiter le Togo ? 
Donnez deux raisons.

    1  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................
(2 marks)

 4 (b)  Selon le ministre, qu’est-ce qu’un touriste européen cherche quand il vient en 
Afrique ?  Donnez trois détails.

    1  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................

    3  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................
(3 marks)
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 4 (c)  Quels sont les avantages du Togo pour les touristes ?  Donnez trois détails.

    1  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................

    3  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................
(3 marks)

 4 (d)  Quelles sont les deux priorités du ministre ?

    1  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................

    2  ...................................................................................................................................

     ......................................................................................................................................
(2 marks)

____
10

THIS  IS  THE  END  OF  THE  LISTENING  SECTION
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 5   Lisez cet article sur le fast-food.

    See Insert for text

    Choisissez la réponse correcte.  Ecrivez la bonne lettre dans la case.

 5 (a)  Selon le sondage … 

A les Français pourraient se passer du fast-food.

B les Français auraient du mal à se passer du fast-food.

C les Français sont d’accord avec la déclaration qui leur a été proposée.

(1 mark)

 5 (b)  Le sondage a montré que … 

A les Américains consomment plus souvent le fast-food que les Britanniques.

B les Britanniques consomment plus souvent le fast-food que les Américains.

C les Français consomment plus souvent le fast-food que les Américains.

(1 mark)

 5 (c)  En France les ventes chez McDonald’s … 

A sont en baisse.

B restent stables.

C sont en hausse.

(1 mark)

(10)
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 5 (d)  Maintenant en France, les restaurants McDonald’s … 

A offrent moins de choix.

B offrent plus de choix.

C ont tous été rénovés.

(1 mark)

 5 (e)  En France, dans cinq ans … 

A il y aura moins de restaurants McDonald’s.

B il y aura plus de restaurants « Subway ».

C la consommation de fast-food va baisser.

(1 mark)

 5 (f)  Quand ils parlent aux enquêteurs de sondage … 

A les Français disent toujours la vérité.

B les Français changent souvent d’avis.

C les Français ne disent pas toujours la vérité.

(1 mark)

____
6
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 6   Lisez cet article au sujet d’Internet.  Remplissez les blancs en choisissant un mot 
dans la liste ci-dessous.  Attention ! Vous n’utiliserez pas tous les mots.

    Que voient-ils de vous sur le Net ?

    

    
 © Thinkstock

 6 (a)  Vous cherchez du travail ? Mettez-vous dans la peau d’un futur …   .
(1 mark)

 6 (b)  Que ce soit vos amis en taggant une photo de vous pendant une soirée un peu folle 
ou une ancienne petite amie en diffamant votre nom, votre présence sur le Net peut 
donner une mauvaise …   . (1 mark)

 6 (c)  Il suffi t de demander au webmaster de détruire des commentaires …   .

(1 mark)

 6 (d)  Si vous participez aux forums politiques, utilisez un pseudonyme car vous ignorez si 

vos opinions seront les mêmes à l’ …   .
(1 mark)
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 6 (e)  N’acceptez en friends que vos vrais amis, et sélectionnez avec …  … ceux 
qui ont accès à votre profi l complet. 

(1 mark)

 6 (f)  En France, ce sont aujourd’hui près de 4 millions de blogs qui existent 
    sur la …   .

(1 mark)

 6 (g)  Ouvrir un blog c’est simple comme bonjour mais souvenez-vous que vous êtes 
responsable du …    .

(1 mark)

 6 (h)  Si vous n’êtes pas l’auteur de commentaires diffamatoires, vous ne devez quand 
même pas laisser circuler de telles …   .

(1 mark)

A agréables

B avenir

C contenu

D désagréables

E employeur

F flatteurs

G impression

H passé

I remarques

J soin

K toile
____

8
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 7   Lisez ces messages, postés dans un forum Internet.

    La musique, reflet de notre personnalité ?

Fanny  18 mai 23.33
Il y a pas mal de choses qui influencent les goûts musicaux.  La personnalité 
rentre en compte, bien entendu, mais aussi l’état émotionnel.  Tu écoutes un 
certain artiste quand tu n’as pas le moral ou alors quand tu as envie de te 
détendre.  Il ne faut pas non plus oublier l’influence des parents ou la pression 
des pairs.  On écoute un certain genre de musique pour appartenir à un groupe.  

Joëlle  18 mai 23.42
A mon avis, c’est vrai.  Sa musique reflète tout à fait sa personnalité : les 
amateurs de hard rock sont souvent déprimés et agressifs tandis que ceux 
qui aiment la musique classique sont snobs et arrogants.  Les passionnés de 
country sont travailleurs, ceux de rap sont sociables.  Quelqu’un qui a vécu toute 
sa jeunesse dans le hard rock n’aimera jamais la musique classique plus tard 
dans la vie.  

Oscar  18 mai  23.46
J’ai lu que la personnalité est fixée à l’âge de dix ans, ce qui me semble vrai.  
Cependant, après avoir subi l’influence de ses parents, l’adolescent a l’esprit 
rebelle.  Cela se traduit par un goût pour les musiques nouvelles.  Je connais le 
trajet pour y être passé.   

Massalia  19 mai 00.04
Le public a toujours eu le stéréotype de fans de heavy metal suicidaires, qui 
sont un danger pour la société.  Mais ce sont des êtres délicats.  Ils sont créatifs 
et bien dans leur peau.  Beaucoup de fans de heavy metal vous diront qu’ils 
aiment aussi la musique classique parce que c’est souvent grandiose, bruyant et 
exubérant.  

    Pour chaque phrase, écrivez F (Fanny), J (Joëlle),  O (Oscar) ou M (Massalia) pour 
indiquer la personne qui parle.

 7 (a) La personnalité est déterminée à un jeune âge. (1 mark)

 7 (b) Je crois aux stéréotypes. (1 mark)
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 7 (c) Je ne crois pas aux stéréotypes. (1 mark)

 7 (d) La personnalité n’est pas le seul facteur qui détermine 
les goûts musicaux.  (1 mark)

 7 (e) Les jeunes sont facilement infl uencés par leurs amis. (1 mark)

 7 (f) Je me suis révolté contre les goûts musicaux de mes 
parents. (1 mark)

 7 (g) La musique choisie par un individu dépend souvent de 
son humeur. (1 mark)

 7 (h) On peut aimer une variété de musique. (1 mark)

 7 (i) Les goûts musicaux évoluent rarement avec l’âge. (1 mark)

____
9
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 8   Lisez cet article au sujet des portables.

    

    

Le portable : arme fatale ?  

Par un beau matin de 
juillet, Carole, 33 ans, et 
son mari, Arnaud, roulent 
sur l’autoroute. Carole dit 
à son mari : « Passe-moi 
ton portable, je n’ai plus 
de batterie. »

Elle est sur le point de faire un appel quand soudain un 
texto apparaît : « Je ne peux pas vivre sans toi.  Je t’adore. 
Loulou xxx. » 

Après 10 ans de mariage, Carole et Arnaud sont en train de 
divorcer.

Comme le journal intime et les emails, les textos sont 
devenus une preuve dans les affaires de divorce.  Un quart 
des utilisateurs de portables découvrent l’infi délité de leur 
époux en tombant sur des petits messages gentils que leur 
compagnon envoie à ses copines.  Plus d’un Français sur 3 
avoue lire les textos de son partenaire. 

Infi rmière, Virginie rencontre son compagnon à l’âge de 
25 ans.  C’est un véritable coup de foudre.  D’une nature 
jalouse, elle commence à avoir des doutes sur la fi délité 
de son conjoint.  Elle prend son téléphone portable.  Elle y 
trouve des messages « chauds » mais elle n’ose pas lui en 
parler.  Elle a honte de ce qu’elle a fait et continue à vivre 
avec lui comme si de rien n’était.  

« Le portable est un fl éau, surtout pour des couples fragiles. »  
nous dit le psychiatre Serge Dutronc.  « Je dis toujours à mes 
patients : si vous commencez, vous êtes perdu. »

Il a raison.  Madame Bresson, 50 ans, grâce au portable 
de son mari, a découvert sa relation extraconjugale.  Elle 
a essayé de l’étrangler.  Elle a été condamnée à 5 ans de 
prison.

© Thinkstock

(16)
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    Pour chacune des phrases ci-dessous, notez V (vrai), F (faux) ou ND (information 
non-donnée).

 8 (a) Carole n’a pas de portable. (1 mark)

 8 (b) Carole a lu un texto, envoyé par la maîtresse de son 
mari.  (1 mark)

 8 (c) La plupart des Français découvrent  l’infidélité de leur 
partenaire via des textos. (1 mark)

 8 (d) Virginie a rencontré son compagnon sur son lieu de 
travail. (1 mark)

 8 (e) Virginie a mis son compagnon à la porte. (1 mark)

 8 (f) Selon Serge Dutronc, le portable est toujours quelque 
chose de positif. (1 mark)

 8 (g) Madame Bresson a tenté de tuer son mari. (1 mark)

____
7

(17)



H/Jan12/FREN1

18 Do not write 
outside the 

box

 9   Dans ce texte sur le paintball, remplissez les blancs avec la forme correcte des 
mots.

 9 (a)  Le paintball est une activité qui est ......................................................... en France à 

    la fin des années 1980.  (arriver) (1 mark)

 9 (b)  C’est maintenant le troisième sport extrême avec plus de 2 millions de pratiquants 

    qui le considèrent comme une vraie activité .................................................. .  (sportif)

(1 mark)

 9 (c)  Le week-end prochain, on ............................................................... assister 

aux championnats de France de paintball qui se dérouleront à Nolhac 

    en Auvergne.  (pouvoir) (1 mark)

 9 (d)  Selon Michel Langogne, le capitaine de l’équipe Mighty Fox, trois fois championne 

    de France, il faut qu’on ................................... bien préparé physiquement.  (être)
(1 mark)

 9 (e)  Michel ajoute que cela réclame d’être courageux et de ne pas ................................... 

    les blessures.  (craindre) (1 mark)

 9 (f)  L’été dernier, plus de 8 000 spectateurs sont ................................... en Auvergne 

    pour voir la compétition.  (venir) (1 mark)

 9 (g)  Les vainqueurs étaient les Scorpions, pour qui c’était la ................................... 

    année de compétition.  (premier) (1 mark)

(18)
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 9 (h)  Mais les adeptes soulignent que la discipline peut être 

    très ........................................................... .  (dangereux) (1 mark)

 9 (i)  Selon eux, en ................................... ce sport, on apprend à travailler en équipe et à 

    dépasser ses limites.  (faire) (1 mark)

 9 (j)  L’année prochaine, on ................................... un spectacle passionnant quand les 

    championnats auront lieu à Tarnac, en Corrèze.  (voir) (1 mark)

____
10

Turn over for Section B

(19)
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Section  B

Writing

See the Insert for the questions.

Write the number of the question you have chosen in the box below, eg 10.

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

(20)
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 ..........................................................................................................................................................

 ..........................................................................................................................................................

(21)
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